Grow Your People — Grow Your Business

Michael Herrmann

Management Partner
Mercuri International Deutschland GmbH

Mercuri International Deutschland GmbH
Theodor-Hellmich-Stral3e 8

40667 Meerbusch

Telefon: 02132 19306 — 36

Email: michael.herrmann@mercuri.de
Internet: www.mercuri.de

Interesse an weitergehenden Informationen zu Sales & Commercial Excellence?
Dann folgen Sie uns:
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{ Shape The Future
MERCURI | Vertrieb in Zeiten von Covid-19
Schaffung der notwendigen Vertriebskompetenzen
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http://www.mercuri.de/
https://www.linkedin.com/showcase/42172693/admin/
https://mercuri.de/erfolgreiche-sales-excellence-initiativen/

Schaffung der notwendigen
Vertriebskompetenzen

Covid-19 erfordert veranderte Kompetenzen
iIn FUhrung und Verkauf
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Fuhrungskrafte und Mitarbeiter im Vertrieb machen ¢ B /
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Unterschied insbesondere auch in Zeiten wie Covid-19 !

Im Wesentlichen geht es um folgende Themen:

 Inwieweit sind Ihre Mitarbeiter in der Lage, meh}
Covid-19 veranderten Marktbedingungen erfolgreich
umzugehen?
(REMOTE SELLING)
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* Inwieweit sind lhre Flhrungskrafte in der Lagm' '
Vertriebsorganisation unter den durch Covid-18
""""""""" veranderten Rahmenbedingungen erfolgreic

(REMOTE LEADERSHIP)
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Schaffung der notwendigen
Vertriebskompetenzen

Optimierung der Markt- und
Kundenbearbeitung durch Entwicklung der
durch Covid-19 bendtigten Kompetenzen
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* Verkaufskompetenzen

Kundenmeetings finden Giberwiegend virtuell statt — dies erfordert entsprechende
Verkaufskompetenzen (REMOTE SELLING)
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 FUhrungskompetenzen
Mitarbeiterfihrung findet ebenfalls Gberwiegend virtuell statt — dies erfordert
andere Fuhrungskompetenzen (REMOTE LEADERSHIP) ,{ 11
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Schaffung der notwendigen
Vertriebskompetenzen

Befahigung der Mitarbeiter und Fuhrungskrafte
zur Bewadltigung der Veranderungen durch
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WHO WE ARE

The Sales Performance Experts who
enable Sales Excellence by
Transforming Organizations and

Empowering People to reach their ful
potential.
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Gemeinsam mit unseren Kunden arbeiten wir an praxisorientierten
Losungen zur Umsetzung von Sales Excellence
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Mercuri International
Partner fur Sales & Commercial
Excellence
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