
Mercuri International ist Ihr Experte für Vertriebsschulungen und unterstützt Unternehmen in über 

50 Ländern. Unsere Trainings werden auf die spezifischen Bedürfnisse einer Organisation zugeschnitten, 

während unsere Experten vor Ort  eine praxisnahe Umsetzung gewährleisten. Wir stärken Ihre 

Mitarbeiter durch gezielte Trainings und Coachings für maximalen Vertriebserfolg und sichern so 

nachhaltiges Wachstum  für Ihr Unternehmen.

Für weitere Informationen besuchen Sie mercuri.de

Für Personal-, Vertriebs- und Marketingabteilungen, die eine umfassendere 

Perspektive auf die Möglichkeiten von KI gewinnen möchten, kann der 

Prozess erweitert werden und folgendermaßen aussehen:

SUPPORT UND TRAINING PRÜFEN
Wählen Sie Anbieter von KI-Tools, die Support, 
Updates und Trainings anbieten, damit Ihr Team 
das Tool effektiv nutzen kann.
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4.

PASSGENAUE TOOLS ENTDECKEN
Stellen Sie sicher, dass Sie die Vorteile und 
Nutzen der verschiedenen Instrumente 
verstehen.
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PREISE VERGLEICHEN UND MIT IHREM 
BUDGET ARBEITEN
Untersuchen Sie den Markt für KI-Tools, die Ihrem 
Unternehmensbudget entsprechen und Ihnen eine 
Effizienzsteigerung bringen können.
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BEDARF IDENTIFIZIEREN
Erkennen Sie die Bedürfnisse und Ziele Ihrer 
Organisation.

5 TIPPS ZUR NUTZUNG DES 
KI-POTENZIALS

BENUTZERFREUNDLICHKEIT 
BEWERTEN
Beurteilen Sie die Benutzerfreundlichkeit Ihrer KI-
Tools und die Mitarbeiterzufriedenheit für beste 
Ergebnisse.

https://mercuri.de/
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